Szukac ofert samemu czy odby¢ spotkanie z konsultantem deweloperskim ?

Niektorym naszym klientom, kontaktujacym sie z nami w celu pozyskania informacji o ofertach
proponujemy spotkanie. Jaki jest jego cel i czy warto skorzystac z tego zaproszenia opisujemy
W ponizszym artykule.

Jak najczesciej wyglada poczatek poszukiwan mieszkania ?

Klienci podchodzac do tematu poszukiwania mieszkania, robig pierwsze rozpoznanie rynku przez Internet.
Szukaja informacji, cen i przegladaja oferty. Angazujg swoj czas i energie na sledzenie pojawiajacych sie i szybko
znikajacych ofert. Jednak zdecydowana wiekszo$¢ potencjalnych nabywcéw ma dos¢ skromng wiedze o tym jak i
gdzie szukac aby znalez¢ odpowiednie mieszkanie, spetniajace ich potrzeby. Co wiecej, znaczna grupa 0séb
nawet nie potrafi oceni¢ czego potrzebuje. Przegladajac rézne oferty zastanawiajgc sie czego chca.
Niejednokrotnie btednie oceniajg swoje potrzeby mieszkaniowe przez co narzucone parametry poszukiwan
prowadza do nikad.

Rozwigzaniem jest spotkanie

Wybranych klientéw rozpoczynajgcych przygode z rynkiem zapraszamy na spotkanie, aby porozmawia¢ o tym
czego potrzebuja i co ma dla nich rynek. Na takim spotkaniu padajg zestawy otwartych pytan, z ktérych rodzi sie
ciekawa dyskusja o rynku i oczekiwaniach klienta. W rezultacie robimy przeglad propozycji i wybieramy wspdlnie
najlepsze kierunki poszukiwan, dajac klientom zestaw optymalnych ofert do przemyslenia w zaciszu domu czy
przedyskutowania z najblizszymi.

Spotkanie to nie wciskanie

Wielu klientéw jednak rezygnuje z takiej mozliwosci, myslac ze odegramy na nim przedstawienie ze
spektaklu z handlu garnkami. Bedziemy nawija¢ makaron na uszy i wciskac kit, zachwalajac jakies
mieszkanie i krytykujgc oferte konkurencji. Rozumiemy takie obawy, wielu handlowcéw tak pewnie robi.
Wszak mato jest firm, w ktérych oferowany jest tak prokonsumencki konsulting jaki Swiadczymy u nas.

Whbrew pozorom na spotkaniach nie opowiadamy bajek o magicznym wtoskim trawertynie, prozdrowotnym
mchu chrobotku, grzejnikach na bluetooth czy ultrainteligentnych rozwigzaniach w gniazdku elektrycznym.
Zdecydowanie bardziej pytamy i stuchamy. Pokazujemy opcje i rozwigzania, lecz poddajemy tez pod
watpliwos¢, czy aby na pewno to co mamy, spetnia oczekiwania naszych klientéw.



Wartosci i oszczednosci

Klienci po spotkaniu nabierajg odpornosci na marketingowy betkot deweloperéw. Dowiadujg sie co jest
wazne w poszukiwaniu mieszkania i jakie s prawdziwe wartosci inwestycji, ktére majg znaczenie na
przestrzeni lat zamieszkiwania. Niejednokrotnie wychodzg z zupetnie inng wizjg rynku niz przyszli, a na
pewno wiekszg wiedzg o nim.

Dzieki naszej wiedzy i doSwiadczeniu ktérymi sie dzielimy na spotkaniach, klienci sg w stanie realnie
poréwnac ceny i oferowane wartosci inwestycji. Dzieki innemu spojrzeniu na tematyke zakupu
nieruchomosci jakie prezentujemy, jesteSmy w stanie pomdéc naszym klientom zaoszczedzi¢ ogromne kwoty
i unikng¢ mnéstwa potencjalnych probleméw zwigzanych z nietrafionym zakupem nieruchomosci.

Konsultanci

Wartos$¢ jakg wnoszg spotkania wynika z wiedzy i doswiadczenia naszych konsultantéw, JesteSmy zespotem
specjalistow od dekady pracujacych w branzy deweloperskiej. Swojg prace traktujemy bardzo powaznie, a
praca w Mertis Investments jest rowniez naszg misjg i pasja, a nie jak w niektérych przypadkach,
szczegOlnie na rynku wtérnym - dodatkowaq robotg po godzinach. Sprawdz kim jestesSmy

Dla kogo to najlepsza opcja ?
Spotkanie z konsultantem to dobra opcja dla klientéw ktoérzy:

 dopiero zaczynajq sie rozgladac po rynku, robig konkurs ofert i zbierajg ceny, zestawiajgc tym samym
swoje oczekiwania i mozliwosci z rynkowg rzeczywistosScig

» zastanawiajg sie co bedzie dla nich dobre w ich sytuacji, czy juz warto kupowac, jaki lokal, na jaki
czas i jak go sfinansowac¢

* majg gotédwke i chcg madrze zainwestowac w odpowiednig nieruchomos¢, aby zakup wpisat sie w ich
spos6b myslenia i spetnit oczekiwania inwestycyjne

* szukaja juz od dtuzszego czasu i nie moga znalez¢ odpowiedniej oferty, uswiadamiajgc sobie, ze
znaczna cze$¢ rynku wystawia sie i sprzedaje zupetnie gdzie indziej niz na Otodom

Dla kogo spotkanie bedzie strata czasu ?

e dla fanéw rynku, ktérzy przegladanie ofert traktujg lifestylowo i hobbystycznie, interesuja sie rynkiem
ale nie chca dokonywa¢ zakupow

« dla 0s6b, ktére zakup planujg dopiero za blizej nieokreslony czas, poniewaz oferta z uptywem czasu
Znacznie sie zmieni

« dla 0séb nie posiadajgcych realnych mozliwosci finansowych na zakup nieruchomosci, wynikajacych z
posiadania wkfadu wtasnego i zdolnosci kredytowe;j
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